
Hos Advokatfirmaet 
Grønbæk & Huuse er det 
Sharp printerne, der arki-
verer og holder orden i 
sagerne.  

Hvis der er en branche 
med høj risiko for at druk-
ne i papir, så er det sikkert 
Advokaterne. Men ikke på 
Rådhustorvet i Randers, 
hvor Advokatfirmaet 
Grønbæk & Huuse netop 
har opgraderet deres 
print-, scan- og kopiløs-
ning med tre multifunkti-
onsmaskiner fra Sharp. 

Den store fordel ved 
Sharps løsning er, at den 
er skræddersyet, så den er 
integreret med advokater-
nes Advosys brancheløs-
ning. Det betyder bedre 
overblik i sagerne og over 
dokumenterne, uanset om 
de er digitale eller på pa-
pir. Printerne er forsynet 
med en dansk brugerflade, 
som sikrer, at hvert scan-
net dokument arkiveres i 
den rigtige folder. Man 
indtaster blot klientnum-
mer og dokumentets navn 
og resten sker automatisk. 

Det er en stor fordel, at vi 
på forhånd kan navngive 
dokumentet med et gen-
kendeligt navn, siger advo-
kat Jes Grønbæk, Advokat-
firmaet Grønbæk & Huuse. 
Et dokument, der hedder 
”scq05”, siger ikke nogen  
noget som helst,   
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SHARP 

ELECTRONICS 

DANMARK 

ISLEVDALVEJ 182 

2610 RØDOVRE 

TLF. +45 70230 310 

WWW.SHARP.DK 

Årgang 2011:                    Nummer 1.                                           Side 1. 

 

   

 

 

 

Nyhedsbrev 

Indhold i dette 
nummer 

• Advokatfirmaet Grøn-
bæk & Huuse vælger 
Sharp løsning 

• SHARP indgår samar-
bejde med Medius 

• Sharp lancerer nye A4 
multifunktionsmaskiner 

• Nyt look i Midt- & Øst-
jylland 

• Sharp er hovedsponsor 
på U21 Championship i 
2011 

• SKI opsiger samarbejdet  
med samtlige leveran-
dører på rammekon-
trakt 02.12 

• Sharp Nordic får ny 
Adm. Direktør 

• Nordic Event til alvor og 
fest 

• Fujitsu og Sharp i stra-
tegisk samarbejde 

• Verdensnyhed fra Sharp 

men når vi kan kalde det 
”Brev fra Jensen”, og det 
automatisk arkiveres i ved-
kommendes sagsmappe, så 
sparer vi masser af tid, når 
vi igen skal finde de rigtige 
papirer i systemet. Alle 
dokumenter - uanset om 
det er mails, scannede do-
kumenter, notater osv. – 
samles automatisk under 
den sag, hvor de hører til. 
Og det sparer både tid og 
besvær. 

Tidsfaktoren er i det hele 
taget et vigtigt argument 
for Jes Grønbæk: 

Med de nye Sharp printere 
er ventetiden reduceret 
betydeligt, og det fjerner et 
hyppigt irritationsmoment. 
De starter med det samme. 
Desuden kan vi printe på 
den printer, der er nær-
mest og se direkte i dis-
playet, hvilket dokument, 
der udskrives, så fejl und-
gås. Vi har også fået syste-
met sat op, så vi kan printe 
alle vore dokumenter ud 
fra lagrede skabeloner. Ik-
ke noget med et hav af for-
skellige brevpapirer osv. Vi 
har kun to typer papir, som 
vi bruger til at printe alt fra 
breve til kontrakter, nota-
ter og juridiske dokumen-
ter.  

Grønbæk & Huuse har en 
snes medarbejdere heraf 8 
jurister, som har til huse i 
en smuk gammel ejendom  

på torvet i Randers. De 
tre maskiner fra Sharp er 
rigeligt til vort behov, 
siger Jes Grønbæk. 
Egentligt kunne vi klare 
os med mindre, fordi 
alting går så hurtigt med 
Sharp printerne. Der er 
aldrig ventetid. Men da 
vort hus er indrettet, 
som det er, fandt vi det 
mest praktisk med tre 
multifunktionsmaskiner.  

Jeg ved ikke, hvordan vi 
startede med Sharp, men 
vi har altid været yderst 
tilfredse, så da vi skulle 
opgradere printerne, var 
der ingen tvivl om, at det 
skulle være Sharp. Hos 
Sharp forstår de vor situ-
ation og er altid parate til 
at gøre noget ekstra for 
os – og så har de en utro-
lig dygtig it-mand, hvil-
ket jeg lægger stor vægt 
på, så vi kan få systemer-
ne integreret, så de vir-
ker fra starten, konklu-
derer Jes Grønbæk. 
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Med Sharp’s førende viden og løsninger inden for scanning og elektronisk 
dokumenthåndtering samt Medius’s stærke forretningssystemer, står 
Sharp’s kunder overfor en revolutionerende mulighed for at spare både 
penge og tid.  

Medius er førende inden for løsninger til fakturahåndtering. Medius 
håndterer elektroniske fakturaer, scannede fakturaer og alle fakturafor-
mater på en ensartet måde og sammenholder dem på linjeniveau med 
indkøbsordren. Medius leverer en effektiv it-platform for processer, som 
virksomhedens eksisterende forretningssystem ikke kan håndtere.  

Medius hjælper kunderne med at gøre manuelle processer og håndtering 
af fakturaer automatiske. Dette sparer penge og tid for kunden. Med Me-
dius øges sikkerheden endvidere for, at virksomhedens betalinger afstem-
mes og godkendes inden betaling og alt sker elektronisk. 

Medius’ ambition er at levere verdens bedste forretningssystem fra krav-
fasen til og med administrationsfasen.  

Sharp har i mange år været førende leverandør af multifunktionsmaskiner 
i Europa. Sharp har ligeledes været førende inden for udvikling af soluti-
ons, hvor kundens IT platforme, kan integreres med Sharp’s maskiner via 
Sharp OSA ( Open System Architecture ).  

Sharp har i dag rigtig mange kunder, hvor Sharp 
både servicerer kundens kopi- & printløsning, samt 
dele af kundens IT struktur på elektronisk doku-
ment flow. 

Samarbejdet med Medius styrker Sharp’s mulighed 
for at giver kunderne endnu mere værdi i anvendel-
sen af deres multifunktionsmaskine. Medius sælges 
igennem alle Sharp’s lokale Sharp Centre i Dan-
mark.  

Små A4 multifunktionsmaskiner, der ikke fylder så meget på kontoret, 
men som kan det hele, vinder mere og mere ind på det danske marked. 
Sharp har i dag en A4 serie bestående af to s/h modeller og fem farvemo-
deller, som kunderne kan vælge imellem. Alle har kopi, print og scan som 
standard og alle kan udbygges med fax, intern pladsbesparende efterbe-
handling og op til fire papirkassetter med hele 2.100 arks kapacitet.  

I januar 2011 lancerede Sharp 2 helt nye A4 modeller MXB- & MXC382, 
som er en helt unik maskine med super kvalitet, lav driftsøkonomi og su-
per let at anvende med enkel betjening på et 7”  LCD touch display. Alle 
Sharp’s A4 modeller er endvidere Svanemærket og har opnået de verdens-
kendte udmærkelser fra både BERTL og BLI. 

Sharp A4 serie kan ligeledes leveres som rene professionelle A4 printere i 
enten s/h eller farve. 

Sharp Electronics indgår samarbejde med Medius på 
integration af elektronisk fakturahåndtering 

Sharp lancerer 3 nye A4 multifunktionsmaskiner  
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SKI opsiger delaftaler under rammekontrakt 02.12 

Efter en udtalelse fra konkurrence- & forbrugerstyrelsen, som underken-
der en række af SKI’s rammekontrakter, har SKI set sig nødsaget til, at op-
sige et stort antal rammeaftaler med flere leverandører. Herunder er delaf-
tale 01.4 0g 01.5, under rammekontrakt 02.12 for kopi- & print iblandt 
med ophør pr. den 30. april 2011. For kopi- & printbranchen betyder det, 
at samtlige udvalgte leverandører under nævnte delaftaler er opsagt. Hos 
Sharp finder vi det rigtigt ærgerligt. Ikke kun fordi vi, to gange, har brugt 
store ressourcer på at ansøge om at blive SKI leverandør, men også fordi 
Sharp har haft et godt samarbejde med SKI og ikke mindst har mange af 
vores kunder, anvendt SKI rammekontrakt 02.12, som et godt værktøj i 
deres valg af leverandør. 

Vi har læst meget om SKI i pressen de seneste måneder, og hos Sharp har 
vi ikke intentioner om, at stille SKI ansvarlig for den udvikling der er sket, 
siger udbudsansvarlig hos Sharp Danmark, Thomas Jensen. Vi afventer 
den videre udvikling og udbyder SKI en ny rammekontrakt for kopi- & 
print, ansøger vi gerne igen på lige fod med vores kolleger i branchen. Ind-
til da må vi blot søge samarbejde med det offentlige, gennem andre ud-
budsformer, hvilket vi jo er vant til før SKI og hvilket vi jo har praktiseret 
gennem årene alligevel, til de kunder der selv har valgt en anden udbuds-
form og et indkøb uden om SKI. 

Vi følger situationen fra sidelinjen hos Sharp.  Behovet for dokumenthånd-
teringsløsninger forsvinder jo ikke, og hos Sharp har vi altid sat en ære i at 
give vores kunder en reel og korrekt rådgivning, hvorfor vi ikke forventer 
at opsigelsen fra SKI vil hæmme vores udvikling, siger Thomas Jensen. 
Endvidere er alle bestående SKI aftaler der er indgået for 30. april 2011 jo 
stadig gældende og dem har vi en del af, siger Thomas Jensen. 
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SHARP Center Århus bliver mere synlige på vejene 

Sharp Center Århus, beliggende på Muslingevej i Egå har indkøbt nye ser-
vicebiler til de kørende serviceteknikerne. Det betyder at Sharp bliver end-
nu mere synlige på vejene i det Midt- & Østjyske, når vi skal ud til vores 
kunder, siger Direktør i Sharp Center Århus, Ole Skadhede. Valget blev 
den nye Opel Merriva som servicevogn, da den er rummelig og opfylder de 
behov vi har. Endvidere er den meget økonomisk i drift og har gode køre-
egenskaber, hvilket vores teknikere har været med til at vurdere, da det jo 
er deres arbejdsplads. Sharp Center Århus startede egen serviceafdeling i 
2004, i forbindelse med, at Sharp opsagde samarbejdet med Winkelhorn 
Service Partner.  

Ole Skadhede, Indehaver  
Sharp Center Århus 

Sharp Center Århus har i dag over 1.200 Sharp installationer 
i service. Hertil kommer at serviceafdelingen også har an-
svaret for installation af nye maskiner, opkobling hos kun-
derne, samt alt IT support, som kunderne ringer til os om-
kring. Sharp Center Århus var det første Sharp Center i Dan-
mark, og har siden 1999 været eksklusiv Sharp partner i 
Midt- & Østjylland. Sharp Århus opnåede i oktober 2010 
”Trippel A” rateing, hvilket kun 4,3%, af Danmarks virksom-
heder har opnået. 



Byerne Aalborg, Århus, Viborg og Herning kommer til at danne rammerne 
omkring U21 Championship 2011, hvor Sharp er blandt de 6 hovedsponso-
rer. Sponsoratet af U21 Championship, er en forløber for vores samarbejde 
med UEFA, som official partner til EM2012 i Polen og Ukraine, siger 
Sharp Danmarks Salgsdirektør for konsument produkter, Jacob Hede-
gaard. 

U21 er måske ikke det største trækplaster, inden for fodbold i Danmark, 
set i forhold til Champions League og det kommende Europa Mesterskab. 
Alligevel forventer Sharp stor eksponering i hele Europa og når nu Dan-
mark er vært, vil vi selvfølgelig også benytte lejligheden til at gøre noget 
ekstra i de 4 jyske værtsbyer. 

U21 Championship i Danmark med Sharp som sponsor 
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Da Sharp for nogle år siden havde behov for hjælp til deres kick offs, kon-
taktede de Nordic Event. Det blev begyndelsen på et gensidigt frugtbart 
samarbejde.  

For os som eventbureau er relationer yderst vigtige. Det handler om tillid, 
troværdighed og at bruge hinanden, og det er vort samarbejde med Sharp 
et godt eksempel på, udtaler salgschef Thomas Nielsen, Nordic Event. 

Uforglemmelige oplevelser 

Nordic Event, som er en del af Nordic Solution, er et full-service eventbu-
reau, der har specialiseret sig i eventmanagement af fester, seminarer, 
kick-offs, teambuilding og lignende. - Vi er virksomhedens professionelle, 
kreative arm, når de ansatte skal have sig en uforglemmelig oplevelse, fort-
sætter Thomas Nielsen.  

Bureauet har siden 2007 arrangeret Sharps årlige partner kick off, hvor 
alle medarbejdere og partnere fra Danmark mødes til orientering om nye 
produkter og for at have det sjovt i hinandens selskab. Sharp tager sig selv 
af det faglige og professionelle islæt, mens vi står for rammerne omkring 
hele arrangementet samt den mere underholdende del. Vi har f.eks. haft et 
par gamle fodboldlegender til at ”træne” deltagerne, og Mads "Blærerøv" 
Christensen har budt på vinsmagning på hans helt specielle facon.- Vi sæt-
ter en ære i at levere idérige, originale, stilsikre oplevelser uanset størrelse, 
budget og antal deltagere. 

Gensidighed 

Vort samarbejde med Sharp har altid været godt og tillidsfuldt, så da vi i 
2010 skulle udskifte alle vores print- og kopimaskiner var der ingen tvivl: 
Det skulle være Sharp. Vi er ikke blevet skuffet. Sharp har givet os god og 
kompetent rådgivning i hele forløbet. I modsætning til mange andre leve-
randører tog Sharp udgangspunkt i os og vort behov, og det indgyder tillid 
og respekt. Og så er det tilmed gode produkter, som lever op til forventnin-
gerne. Vi er utroligt glade for samarbejdet med Sharp – både som kunde 
og leverandør. Vi har virkelig noget at give hinanden. Og vi kan bruge hin-
anden – og det er jo lige, hvad vor virksomhed går ud på: at skabe gode 
tillidsforhold, hvor begge parter føler, at de får mest ud af det, fastslår 
Thomas Nielsen, Nordic Event. 

Godt samarbejde i alvor og i fest 

Eventbureauet 
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og det giver et 

helt unikt 

samarbejde. 



Sharp er en virksomhed med mere end 54.000 medarbejdere og en om-
sætning i 2009 på 21.255.190.000 €.  Som mange ved, er Sharp en virk-
somhed med en filosofi, ”at fremstille produkter som andre gerne vil kopi-
ere”. Det har i løbet af de seneste 99 år ført til store nyskabelser og en lang 
række unikke produkter.  

Vi er stolte af, at sælge et godt produkt linie-up af Multi Funktions Printe-
re, kasseapparater, projektorer, information displays, lommeregnere, mi-
krobølgeovne, køleskabe, luftrensere, air conditioning (varmepumper), 
solpaneler og ikke mindst de bedste LCD / LED TV på markedet.  

Jeg er den 1. november tiltrådt som ny administrerende direktør for Sharp 
Nordic. Min baggrund er fra IT-branchen, hvor jeg tilbragte mine første 15 
år hos Hewlett-Packard og senere 5 år hos Dell. Indimellem har jeg  arbej-
det for både Microsoft og SAP. For mig er Sharp en stor oplevelse og en 
stor udfordring. Der er en masse nyt at lære, men på samme tid håber jeg, 
at kunne tilføre Sharp den viden jeg har fra IT-virksomheder og udvikle 
vores forretning.  Dette er især vigtigt for vores dokumentdivision, hvor vi 
fokuserer på at skabe en stærk forbindelse mellem elektronisk dokument-
håndtering og kundernes netværk, servere og storage løsninger. Sharp er i 
dag blandt de førende producenter, med mest viden, inden for løsninger, 
hvor kundens software og IT platform sammensmeltes med Sharp’s multi-
funktionsmaskiner.  

Sharp Europa har en plan om at styrke vores dokument division yderligere 
og målet er, at være blandt de 3 største leverandører i Europa om 3 år, 
hvilket svarer til en markedsandel på minimum 15%. 

I Norden har vi allerede en meget stærk position på det svenske marked og 
i Danmark er Sharp gået fra 2% til godt 7% i markedsandel på kun 4 år. 
Vores løsninger sælges gennem vores Sharp Centre, som er placeret i de 
fleste større byer. Vi vil fortsat bygge på vores Sharp Center strategi og bli-
ve endnu stærkere, især i vores nordiske hovedstæder. Sharp er i dag stær-
ke på små og mellemstore kunder og vi vil nu også målrette vores kompe-
tencer mod større kunder, som kræver komplette dokumentløsninger.   

Jeg vil også gerne nævne Sharp’s LCD / LED TV division. Sharp er den 
førende leverandør på det japanske marked med ca. 40% i markedsandel. 
På det nordiske marked, har vi indtil videre haft et begrænset antal model-
ler grundet de mange udfordringer med at få godkendelser til de mange 
forskellige digitale normer, der er i Danmark. Dette har nu ændret sig be-
tydeligt på en bred vifte af nye modeller, som bliver introduceret i 2011 og 
som alle er certificerede til de danske standarder.  

Så kig efter dit nye Sharp LED  TV  hos vores forhandlere og du vil blive 
overrasket over vores Quattron serie, som vil imponere dig selv og alle di-
ne venner. 

Endelig vil jeg gerne påpege, Sharp's samarbejde med UEFA Euro2012 
sponsorering. Sharp's brand vil blive udbredt verden over i løbet af kvalifi-
kationskampene og herunder også U21 i Danmark i løbet af denne som-
mer 2011.  
 

Carl Frogelius, Sharp Electronics Nordic AB 

Sharp Electronics Nordic AB får ny Adm. Direktør 
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SHARP Electronics Danmark 

Islevdalvej 182  -  2610 Rødovre 

Telefon: +45 70 230 310 

SHARP Electronics Nordic AB 

Bromma  -  Stockholm Sverige 

Telefon: +46 8 634 3600 

 

København 

SHARP Danmark, Telefon.: +45 70 230 310 

Nordsjælland 

SHARP Business Center, Telefon.: +45 20 828 120 

Køge 

SHARP digital Center, XDC A/S, Telefon.: +45 56 641 100 

Rødovre 

SHARP Print Center, Telefon.: +45 70 230 910 

Ringsted 

Compu Group, Telefon.: +45 70 227 223 

Kolding 

SHARP Center Syd, Telefon.: +45 70 228 240 

Århus 

SHARP Center Århus, Telefon: +45 87 430 440 

Aalborg 

SHARP Center Aalborg, Telefon.: +45 96 314 666 

 

 

 

 

 

Sharp har nordisk hovedkontor i Stockholm og filialer i Danmark, Norge og Finland.  

Sharp har mere end 80 lokale Sharp partnere i Norden, som eksklusivt tilbyder Sharp’s løs-
ninger og udfører service på Sharp’s produkter.  

Sharp’s Europæiske hovedkontor ligger i Hamburg i Tyskland, hvilket også er hovedkontor for 
Sharp Nordic. I Sharp Europe er der ca. 4.500 fastansatte medarbejdere. 

Udover salgs- & servicekontorer har Sharp 4 fabrikker og 2 udviklingscentre i Europa, som 
står for fremstillingen af de fleste løsninger og produkter som leveres af Sharp i Norden. 

Kontaktoplysninger på SHARP 
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Side 7. 

Sharp’s IPD skærm i kombination med Fujitsu ESPRIMO Q9000 giver en 
maksimal udnyttelse af billedmateriale til professionelt brug. Den eks-
tremt kompakte mini-pc kombinerer en fuldt udstyret desktop pcs ydeev-
ne med et lavt strømforbrug, minimal støj, samt en lang række praktiske 
tilslutninger, såsom HDMI, DVI og eSATA. 

Det medfølgende beslag monteres bagpå selve Sharp skærmen, og du har 
dermed en fuld funktionsdygtig pc og skærmløsning i ét, der kan håndtere 
Full HD-materiale og hvor afvikling og indhold kan styres trådløst over et 
netværk. Med de mange muligheder, såsom indbygget WLAN, udvidet 
fjernadministrationsmuligheder eller USB tv-tuner, kan løsningen tilpas-
ses alle behov. 

Sharps professionelle IDP skærme har utrolig høj ydeevne og er skabt ud 
fra brugernes ønsker og behov – med særligt hensyn til de professionelles 
krav til driftssikkerhed, holdbarhed og nem betjening. Skærmene findes i 
størrelser fra 32-60 tommer og med mulighed for både portræt- og land-
skabsplacering, hvilket betyder, at man nemt kan vælge den skærm der 
passer til placeringen og formål. 

Fujitsu-Sharp NAD er en dynamisk og effektiv måde at arbejde og formid-
le information på, hvad enten der er tale om in-store løsninger, industrielt 
brug, præsentationer, produktionsbrug og eller anden løsning, hvor det 
visuelle er i højsæde.  

Fujitsu og Sharp lancerer sammen markedets bedste NAD-
løsning (network attached display). 

4 jyske kommuner forlænger samarbejdet med Sharp 

I juni måned 2008 indgik Sharp Electronics Danmark et samarbejde med 
Skive, Viborg, Haderslev og Favrskov kommune, om levering og service-
ring af alle kommunernes kopi- & printløsninger. Et samarbejde der i før-
ste omgang var fastlagt til 3 år, hvor kommunerne har option på, at for-
længe samarbejdet med yderligere 2 x 12 måneder. 

Sharp har siden aftalen blev indgået, leveret godt 450 nye multifunktions-
maskiner til de 4 kommuner, som alle også er serviceret af Sharp’s lokale 
service centre i hhv. Aalborg, Århus og Kolding. Da vi modtog udbudsma-
terialet fra de 4 kommuner tilbage i januar 2008, havde de tilsammen 
estimeret, at samarbejdet ville omfatte ca. 500 nye multifunktionsmaski-
ner. Sharp forventer derfor ikke bestillinger på ret mange nye maskiner i 
forlængelsen. Vi koncentrerer os om, at servicere de maskine kommuner-
ne har fået leveret siger Gert Kjær, fra Sharp Center Aalborg, som har leve-
ret godt 300 af de i alt 450 maskiner til kommunerne. 

Sharp har i dag samarbejde med 10 af de i alt 98 danske kommuner der er 
på landsplan. Det kunne havet været 11 kommuner, da Ballerup Kommu-
ne, efter en udbudsrunde i marts 2011, også valgte Sharp som eneleveran-
dør for 4 år. Ballerup Kommune blev dog nødt til, at annullerer deres ud-
bud og valg af leverandør, grundet den megen postyr, der har været om-
kring SKI og konkurrencestyrelsens anbefaling om, at kommuner ikke 
indgik aftaler under 16 af SKI’s rammekontrakter, deriblandt 02.12, kopi- 
& print 

INNOVATION FRA 

FUJITSU 

& 

SPECIAL 

TEKNOLOGI FRA 

SHARP 

Kontraktunderskrift mellem 

Sharp og kommunerne  den 

19. maj 2008  
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Sæt og matchbold til branchen, med Sharp’s to verdensnyheder som giver 
en professionel og optimal dokumenthåndtering  i firmaet 

Sharp starter 2011 med lancering af 2 verdensnyheder inden for farve kopi- & print. De 2 nye 
multifunktionsmaskiner hedder MX2610 og MX3110, som i produkt line-up, erstatter Sharp’s 
succes maskiner MX2600 og MX3100.  

De 2 nye maskiner er dog ikke blot et facelift, som vi ofte ser i branchen, når producenter lance-
rer nye produkter. Sharp MX2610 og MX3110 er de første maskiner i Sharp’s helt nye modelse-
rie, som kommer til at danne rammerne og platformen for samtlige af Sharp’s multifunktions-
maskiner i fremtiden. 

Udover at de nye MX2610 og MX3110 er A3 fuldfarve maskiner i hhv. 26 og 31 sider pr. minut, 
tilbyder de et væld af nye tidsbesparende og brugervenlige funktioner, som ikke er set på marke-
det tidligere. 

Nedenfor har vi listet nogle af de forbedringer som MX2610 og MX3110 tilbyder  

• 10,1” farvedisplay i topmoderne design med justerbar vinkel samt øget funktionalitet 

• Redigerings muligheder direkte i displayet 

• Udbygget forhåndsvisning af dokumenterne spare tid  

• Udbygget forhåndsvisning af dokumenterne begrænser udskrivning af forkerte dokumenter 

• Eco scanning - ingen opvarmning af heatersektionen, spare strøm 

• Opvarmningstiden er reduceret med ca. 75% til under 20 sekunder ved første kopi 

• Bedre farvekvalitet - forbedret toner og fremkalder giver klarere og bedre farvegengivelse 

• OSA 4.0 - kan integreres med ”Cloud Services” som øger enkeltheden ved tilslutning 

• Web browsing kit – muliggør søgning og udskrifter direkte fra internettet uden brug af PC 

• Udtrækkeligt keyboard som standard 

• Hastigheden ved duplex (ind)scanning er hævet med 20% 

• 38 kg lettere og 4 cm. mindre i både bredde og dybde 

• Billigere driftsøkonomi 

• Garanteret driftsstabilitet og garanteret topkvalitet i alle udskrifter 

MX2610 og MX3110 kan ses hos alle Sharp’s partnere i Danmark, som også tilbyder en gratis 
demonstration af maskinerne og de mange funktioner, som er kommet til. Begge maskiner kan 
ligeledes konfigureres nøjagtig efter kundes ønske om tilbehør, muligheder og efterbehandling. 
Maskinen nedenfor er vist med 4 skuffer til papir, stor 3.500 siders elevatorkassette og stor ef-
terbehandler med både fals, hæftning og hullemodul. 


